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ACTA NO. 1020-92

SESION EXTRAORDINARIA

Fresentes: licda. Ma. Eugenia Dengo, guien preside
M.Ed. Jesusita Alvarado
licda. NMidia l.obo
Dr. Ottén Solis
Lic. José Luis Torres
. Luis Paulino Vargas

Ausentes: Dra. Marina VYolio, con permiso
Dir. Celedonio Ramirez, s axousa
Gr. José Daniel Arias, se siousa

Invitados: Licoda. Muria Leitdn, fmistente Eiscutiva
Conseio tniversitario

MEA Rodrigo Arias, Jefe a.li. Oficina Financiera

Ing. Carlos Morgan, Jefe Oficina de Servic
Generales

L.ic. Bastdn Bauwdrit, Asesor Legal

L

Licda. Guiselle Hidalgo, Jefe (ficina de Sistem

I. LICITACION FUBLICA 6692, FARA COMFRA DE VEHICULOS

Se conoce acuerdo del CONRE sesidn No. 778-92, Art. XL, en re
citifh Con la Licitacidn Publica &6-%Z2, para compra de vehicul
Asimismn se adjiunta dictamen de la Comisidn de Licitacion
También se conecen dictamenes del Lic. Gastdn Baudrit, Ase
Legal v MBA Rodeigo Arias, Jefe a. Oficina Financiera

o
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Fara el andlisis de este asunto ingreszan a la Sala de SBesio
los sefores MBEA Rodrigo Arias, Jefe a.i. OFficina Financieras
Ing. Carlos HMorgan,  Jefe (Oficina de Servicios Generalesiil

Srr. Victor Hugo Barguero, Jefte Seccion de Tran
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Victor Hugo Barquero, Jefe Seccidn de Transportes y Lic. Gaston
Baudrit, Asesor Legal.

X ¥ X

LICDA. MA. EUGENIA DENGD: Como es de su conocimiento el Consejo
Universitario esta deliberando el asuntn de la Licitacidn Fuablica
&H6~32 para "Compra de Vehiculos".

M.ED. JESUSITA ALVARADO: Este asunto el Consejo Universitario
estuvo en agenda. Sin embargo @ se considerd gue era oporiuno
escuchar las partes que directa o indirectamente tenian gue ver
con este asunto.

LIC. JOSE LUIS TORRES: La duda general de parte de mi persona s
gue considero que el avalud de los vehiculos usados me parecio un
poco bajo, sobre todo a nivel de mercado. Entonces gué posibili-
dad habria de hacer un remate o una venta directa de parte de la
Universidad, porgue creo gue se podria phtener una mayor ganancila

SR. VICTOR HUGO BAROQUERO: En relacidn con la duda de don José
Luis, vino un perito especializado en este asunto. i.os vehiculos
tienen ciertos kilometrajes y hay que hacerles ciertas reparacio-
nes. Hay repuestos gue no se consiguen ni siguiera en la Datsun.
For ejemplo cuando se compraron los actuales vehiculos se tuvo
grandes problemas con la bomba de inyeccidén porgue las gue tendian
no sServian.

ING. CARLOS MORGAN: Se contratd un perito para que evaluara el
valor de 1los vehiculos. De tal manera gque se pudiera obligar a
las agencias a respetar esa evaluacidn. En la Licitacion se
exige que las agencias tienen que respetar esa evaluacion del
perito.

MEA RODRIGO ARIAS: Me reuni con los miembros de la Comisidn de
Licitaciones vy después de conversar Con ellos terming por compar—
tir la recomendacion que se estaba haciendo por dos razones. For
un lado se esta adijudicando al que estaba ofreciendo mejores
condiciones econdmicas. Luego se estan entregando los vehiculos
al precio determinado por un perito  independiente y aun cuando
existe la posibilidad del remate no nos asegura 2l gues wvayamos a
obtener mas recursos de los que un perite determind. For otro
lado estd la oportunidad, si se toma otra posibilidad nos atrasa-
ria algunos meses la renovacicdn de la flotilla.

LICDA. MA. ELUGENTA DENGO: ;6. entrega la totalidad de 1la fioti—
11a”™

ING. CARLOS MORGAM: - Mo, se entregan 11 vehiculos.
Sr, LUIS PAULIND VARGAS: Me gustaria escuchar alguna explicacion

de ipor qué las ofertas seleccionadas son las mas convenientes?,
Loud ventajas tienen?.
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ING. CARLDOS MORGAN: IVESA es una empresa gue distribuye Toyota.
Ademds de ser la mejor oferta nos permite estandarizar el eguipo
con base en la experiencia que se ha tenido en relacidn con el

Toyota. For ejemplo se ha tenido mala experiencia con los vehi-
culos de la empresa Nissan—Datsun, problemas como repuestos,
servicio técnico, etc. Cuando a los vehiculos les comenzo a

fallar la bomba de inyeccién, la DATSUN en principioc no quiso
hacerse responsable y costd mucho que entendiera que el problema
era de fabrica.

Entonces esta experiencia nos ha demostrado que la Toyota ha
resultado mucho mejor. Hubo dos microbuses de la Datsun se tuvo .
que adquirir dos microbuses de marca_ Toyota, una de 15 vy g pasa-
jeros y han dado mejor servicio.

G, VICTOR  HUGO BARAUERD: El1 Toyota es un vehiculo méas fuerte y
ha durado mas.

DF. OTTON SOLIS: Entonces si hay problemas con la Datsun dporgue
se adjudica algunos vehiculos?.

ING., CARLOS MORGEAM: Mo hay otra alternativa porgue solo la
Datsun distribuye Pick-up. Hay gue diferenciar el problema, ya
gque ha sido a nivel de microbuses.

DR. OTTON S0OLIS: El1 problema =s la empresa.

ING. CARLOS MORGANM: La Universidad ha resuelto los problemas de
repuestos de la Nissan en otro lado pero no con la empresa.

SR. VICTOR HUBD BARAUERO: Cuando . ingresaron esos vehiculos
venian con el problema de la bomba de inyeccidn y que no iban a
dar el rendimiento gque la Universidad necesitaba ya que en altura
fallaban. Entonces informé a guien en ese momento era mi jefe,
don Ronald GQuirds vy se comenzd la dinvestigacidn. Los técnicos de
la Datsun decian que estaba en un error y pero fue tanta 1a
presién que se hizo hasta gue accedieron a que les llevara un
vehiculo para gue se le cambiara la bomba de inyeccion y dio
resultado con ese vehiculos. NNias despuds me copunicaron gque
llevara el resto de los vehiculos que se habian comprado para
cambiarles la bomba de inveccidn.

DR. OTTON SOLIS:: Entonces icomo  se puede recomendar la Datsun?
porgue un reclamo de un vehiculo nuevo se atiende inmediatamente.

Sk. VICTOR HUGOD BﬁRGUERD: En este caso ez de diesel de vehiculos
de 15 pasajeros. El Pick-up ha sido muy bueno.

DR BT FaN - SULTS: La empresa es la que no ha atendido a la Uni-
versidad v con cualguier vehiculo va a pasar lo mismo.

SR. VICTOR HUGD BARGUERO: El1 Fick-up gue distribuye la Datsun es
muy busno pero la microblds no.
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LICDA. NIDIA LOBRO: Me parece gue si la Datsun no presto el
sarvicio inmediatamente ante una compra gque hizo, nNno parece
conveniente gque se asigne alguna linea a esta empresa. Creo gque
s@ podria declarar desierto v abrir otra licitacidn para el Pick-
up para que participen otras empresas.

ING. CARLOS MORGAN: En la licitacidn pasada se le adjudicd casi
en sl totalidad la Datsun v en esta ocasion se esta castigando
casi en  la totalidad. 8i se adiudicd a estd empresa, fue porgue
de acuerdo a las ofertas gue se presentarcn son la mejor opcidn
para la Universidad.

M.ED. JEBUSITA ALVARADO: En caso de declarar desierto se podria
atrasar ftres meses.

SR. VICTOR HUGO BARQAUERCO: 8i se atrasa la adguisicidn de los
vehiculos, tendriamos gque hacer un gasto en la reparacicon de
todos los vehiculos.

LICDA. MA. EUGENIA DENGO: 8Sin embargo se estd castigando a la
Dastsun adiudicandole dos vehiculos tan peguefos.

ITMGE. CARLOE MORGAM: La marca Toyota es distribuida por IVESA v
FURDY MOTOR. :

LIC. JOSBE LUIS TORRES: AQué kilometraje tienen los vehiculos?
SRr. VICTOR HUGO BARGUERDO: Cerca de 200 mil kil&@etrmﬁu

ING. CARLOS MORGAN: Tienen un servicio constante.

DR. OTTON SO0LIS: J0ué es un camidn doble cabina?

ING. CARLOS MORGAN: Es wun vehiculo de carga. En esta licitacidn
se le dio especial atencidn a dos vehiculos, el de uso para la
Seccion de Mantenimiento y el otro para DIDIMA. Fara la Seccidn
de Mantenimiento se solicitd mas fuerte y de doble cabina porque
los operarios tienen gue estar trasladande articulos v espacio de
CArGA. Fara 1la Direccidn de Distribucidn de Materiales, como
transporta muchas cajas vy tiene muchas giras, se solicitd espa-—
cioso v fuerte.

DR. OTTON  S0OL.IS: LJET automdvil que usa ] sefor Rector sestad en
condiciones para que espere si se acordara desierta esta linea?

SKR. VICTOR HUGO BARMUERQD: Ese automdvil va a llegar a los 200
mil kilometros, entonces habria que invertir ¢350 en una repara-—
2a0n . 3

DR. OTTON SOLIS: iCuanto duraria el proceso?

MEA RODRIGO ARIAS: Habria que presupuestar el dinero.
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R, VICTOR HUGBD BAROUERD: No es conveniente gue se Use un mes
mas ya que habria que cambiarle la suspensién y otras reparacio-
NEes.,

DR. OTTON SOLIS: AE1 automévil gque usa el sefior Rector podria
esperar al ciclo normal?

SR, VICTOR HUGO BARGUERD: $i se puede mantener.

M.ED. JESUSITA ALVARADD: Se puede gestionar ante la Contraloria
una autnrizacién en el sentido de como va en el presupuesto para
hacer una licitacidn.

ING. CARLOS MORGAN: Para esperarnos hasta mayo hay gue invertir.
LIC. JOSE LUIS TORRES: clnvertir en queé?

SR, VICTOR HUBO BRARGUERO: Habria gue reparar el motor ya que
gasta 2 cuartos de aceite y seria una inversion de 4350 mil.

LIC. JOSE LUIS TORRES: Los que han dado problemas son las micro-
buses NISSAN no los automédviles tipo regular.

LICDA. MA. FUBENIA DENGO: JCuidl es el tipo de vehiculo que esti
recomendado para uso del sefor Rector?

ING. CARLOS MORGAN: Es un NISSAN MAXIMA.

LIC,. J0OBE LUIG FORREDS: Fienso que 8i el problema esta en las
microbuses no veo objeccidn para gque adjudigue estos vehiculos.

M.ED. JESUSITA ALVARADO: Hay gue pensar gue es el automovil va a
tener dos meses v medio de trabajo porgque no se cuesnta el mes de
vacaciones, no sé si podria esperar el Fick-up y el automdvil del
sefor Rector.

LICDA. MA. EUGENIA DENGO: Me parece gque al no otorgarle a la
empresa Datsun lo referente a las microbuses creo que es un
castigo bastante grande.

ING. CARLOS MORGAN: Se tiene un flotilla y se quiere seguir
manteniendo este tipo de flotilla. En este caso me correspondio
determinar todas la caracteristicas técnicas de la flotilla que
se iba a adguirir. Con base en esas caracteristicas la Seccion
de FProveeduria envit la licitacion y asi las diferentes empresas

ofertaron esos vehiculos. La mejor oferta en este caso fue la
NISSAN. 3 :

IME. CARLOS MORGAN: El Consein Universitario aprobd un presu-
puesto de <¢11.5 millones, con base en una determinacion de la
Administracion referente a cudles eran las prioridades de la
flotilla que se deberian de renovar. Entonces se hizo un estudio

se determind que renovar la flotilla costaba cerca de <18
millones. Faro como el Consejo Universitario aprobd un monto
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menor entonces se determinaron  prioridades en relacidn cond
antigliedad, necesidades de mantenimiento y oportunidad. En este
cast las prioridades eran el pick-up, los vehiculos de uso de
DIDIMA vy la 8Beccidn de Mantenimiento y luego el resto de los
vehiculos.

LIC. JOSE LUIS TORRES: En el vehiculo para uso del Rector, en un

principio el cilindraje era de Z.000 vy ahora es de 2.300, Jpor
que?

SR, VICTOR H. BARAQUERO: Es que es mas comodo y gasta menos.

LICDA. NIDIA LORBO: El Fick-Up gque estd asignado a la Seccion de
Tesoreria, tiene ue ser de este tipo, podria ser un automovil
pEQUERO.

BR. VICTOR H. BARGUERO: Lo gue pasa s que £l monto es mas alto.

LICDA. MA. EUGENIA DENGO: El1 automdvil actual del sefor Rector
wstd valorando en ¢1.2580.000 vy el gque se esta comprando vale
¢2,.790,000. En realidad la diferencia es muy poca para un auto-
mvil excelente.

ING. CARLOS MORGAN: En la Comisidn declard desierto la adjudica-
cidn de microbis de 9 pasajeros y recomsndaba gue se hiciera una
licitacidn para £ pasajeros, vya gue la de 7 no es conveniente.
Farece gue la Seccidn de Froveeduria va a sacar via Licitacidn
Frivada ecstas dos microbuses, pero me preocupa Ia oportunidad de
rno tener gue hacer inversiones en mantenimiento. Entonces si s&
declara desierta la linea del vehiculo del sefior Rector, podria
hacerse en conjunto con las dos microbuses.

SR VICTOR H. BARQUER{ = Tal wez seria conveniente para 1 afo
entrante ze podria tener unos pick—up doble cabina de I personas
para llevar a 2 & 3 personas a un determinado lugar v se podrian
dejar las microbuses para uso de los tutores los fines de semana.

ING. CARLOS MORGAN: PFPareciera gue se estd solicitando auvtomdvi-
les de lujo. 51 s analizan las condiciones se puede notar gue
se golicita las mismas condiciohes de-lasfliotidial anterior.

DR, OTTON SOLIS: £l Consejo Universitario lo gque quiere es
austeridad en todos los campos.

LICDA. MA. EUGENIA . DENGO: Se le agradece las explicaciones
brindadas v la evacuacidn de consultas.

¥ % X

He retiran de la Sala de Sesiones los sefiores MBA FRodrigo Arias,
Jefe a.i. OFficina Financieraj; Ing. Carlos Morgan, Jefe Oficina de
Servicios Generalesy Sr. Victor Hugo Barguero, Jefe Seccidn de
Transportes v Lic. Gastdn Baudrit, Asesor Legal
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DFR. “OFTON SOLISs Las dudas son en relacidn con la DATSUN v

parece que no hay manera de no comprar el FPick-Up vy creo que
debemos ponernos de acuerdo en este punto. Otra duda es en rela-
cidn con el tamafo v el lujo para uso del seror Rector.

Después de discutido ampliamente este asunto se toma el siguiente
acuerdos

ARTICULO I

Se conoce el acuerdo tomado por el Consejo de Rectoria,
sesidn 778-92, Art. XI, referente a la Licitacidn
Fublica 66592, Tomando en cuenta la documentacidn
correspondiente y después de escuchar las observaciones
hechas por los sefiores Lic. Carlos Morgan, MEA Rodrigo
Barrantes, Sr. Victor Hugo BRarquero y el Lic. Gastdn
Baudrit, se acuerda adjudicar la Licitacidn Fublica No.
H6-92, de la siguiente manera:

A la firma DISTRIBUIDORA DE VEHICULOS DEL ESTE S.A.
(IVESA) =

I Linea #2: 1 Fanel, de 1.400 ¢c, por un monto de
$1.528.000.00

- Linea #%: 1 Fanel, de 2.000 cc, por un monto de
¢1.693.000.00

e Linea #4: 1 Camidn doble cabina, por un monto de
¢2.1592.000.00

= Linea #&6: 4 Microbuses 2.446 cc, por un monto de
¢8.556.000.00

TOTALE aw e A ssmsssnassainannsaasnsaunnnsannnesssatlF F36.000.00

Se darda como parte de pago el panel C-20, panel, micro-—
buses C-20 vy las 4 microbuses Urvan

Fanel C-20 placa #I00=0019 .. eseennsnnsenns

¢ 425.000.00
Panel C=20 placa #300-002720 . .« icsdsdvsviosnsy E290.000.00
Microbus C—EQ placa #J00~0021 Lubhawiwnnuninn & S5O0, 000,00
Microbus trvan placa #300-0030 ..t isanamnss - & 1.200.000.00
Microbus Urvan placa #I00-0031 cssinsssamrss ¢ 1.25%0,000,00
Microbus thrvan placa #300~0032 L vasinitsemnws - & 12590, 000.,.00
Microbus Urvan placa #Z00-003Z4 ...... waawnww B oL 200, OOCHOG
TOTRLE - e b s arew ol ¥ e b e e d e e e Ol OO0 LO0
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TOTAL RECOMENDADO ADJUDICAR: ..ccasasssnannsssasss &13.936.000.00
COMO PARTE DE PAGO: csasasvassnansscnsnnnusons s $.6.2605.000.00
MONTO TOTAL A PABAR:I .cecncsnsnccancnnnnsssssinsssn & 7.671.000,00

MONTO TOTAL ADJUDICAR A LA FIRMA DISTRIBUIDORA DE
VEHICULOS DEL EBTE (IVESA): .veacnscinssansnanwans $7.671.000.00

A _la firma AGENCIAS DATHUIN S.A.:

Linea #1: Un pick-up, motor gasolina de 1200 cc,
pOr Gun MoNtD de . ...ecue o un nnasawsias we s A1 Z20GEOO0FO0)

EETALE  as s e P A e T ey SR e R R T b Bt (a9 T T
Se dard como parte del pago el pick—up.

Pick—up, placa #300-000% .useeeesnannnnsnnns ¢ 275.000.,00

TOFAL Y e iinm sn o ® o e au noe s ijn ne B aae e we % 275.000.,00
TOTAL RECOMENDADO ADJUDICAR: .cieacasnasanananana ¢1.200.000.00
COMO FPARTE DE PABGD: .asescnssssanasassanananannn ¢ 275.000.00
MONTO TOTAL A PAGAR: scecscnsssnanasnasnnsanansnsss ¢ 925.000.00

MONTO TOTAL ADJUDICAR A LA FIRMA AGENCIAS DATSUN: 4 225.000.00

Se declaran desiertas las Lineas #5 para la adguisicidn
de Z microbuses para 8 pasajeros y #7 para la adguisi-
cidn de un automdvil cuatro puertas. Se recomienda
hacer una licitacidn privada para la compra de las 2
microbuses y del automdvil cuatro puertas para uso de
la Rectoria. Dicha compra deberd hacerse con base en
las limitaciones presupuestarias de la Universidad.
ACUERDO FIRME

Se retira de la Sala de Sesiones 1 Dr. Ottdn Solis.

II. LICITACION PUBLICA &4-92, PARA EL SISTEMA DE AUTOMATIZACION
DE OFICINAS

S conoce nota de ftecha 4 de noviembre de 1992, suscrita por la
Comisidn de Licitaciones, en la cual adjunta dictamen referente a
la Licitacidn Publica &4-9%, para &1 Sistema de Automatizacion de
Oficinas.




UED) UNIVERSIDAD ESTATAL A DISTANCIA

CONSEJO UNIVERSITARIO

‘\

¥ ¥ ¥

Ingresan a la Sala de Sesiones los sefiores: Lic. Gaston Raudrit,
Asesor Legal; Licda. BGuiselle Hidalgo, Jefe Oficina de Sistemas.
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M.ED. JESUSITA ALVARADO: En una sesidn pasada se discutid este
asunto v se decidid readjudicar a la empresa GBM., 8in embargo
después conversé con don FRodrigo Arias v me dijo esta decisidn
iba en contra de la Ley de Administracidn Financiera y gue con-
sideraba que era mejor haberla declarado desierta. Ante sste
argumento me preocupa tomar alguna decisidn gue vaya en contra de
esta Ley.

LICDA. NIDIA LOBO: Mo entiendo porgue este asunto regresa al
seno del Conseijio Universitario.

LICDA. GUISELLE HIDALGD: Ees  wuna recomendacidn de don Gastdn
Baudrit. Son dos puntos, uno era gue se estaba donando un sotf-
ware que estaba dentro de la oferta v la otra era que se nos
estaban ofreciendo una tecnologia més poderosa vy esto se tenia
gue analizar después de la adjudicacidn en firme.

LIC. GASTON BAUDRIT: . La Licitacidn estid en firme y no hubo
apelaciones. Ahora de lo gue se trata es gue el Consejo Univer-
sitario —gue no estd obligado a hacerlo— determine la convenien—
cia de aceptar o no el cambio de tecnologia gue s propone.
Fodemos obligar a IEM a entregar el equipo que se adjudico, pero
la idea es determinar si la propuesta que se hace efectivamente
implica una serie de wventajas para la Institucidn que ameritan
autorizar para gue la firma IBM sustituya la entrega del eguipo
adjudicado por el de la nueva tecnologia. ¥

Guiero aclarar gue hay antecedentes avalados por la Contraloria
de sustitucidn de equipo vy es una sustitucidn gue escapa al
Reglamento de Contratacion Administrativa porgque cuando fue
redactado no estabamos inmersos =n esta aceleracidn tecnoldgica.
For 1o largo de las licitaciones en un periodo de un afo una
tecnologia puede caer en absolecencia absoluta, de manera gue la

empresa misma no tiene ningun interds en mantener ese sguipo
porgue ha desarrollado nuevas tecnologias gue superan mucho el
paguete original | aofreciendo a la institucidn. Entonces depen—

diendo de si existen razones técnicas para avalar un cambio de
tecnologia la Contraloria ha aceptado. Un caso concreto se dio
con la CCSE8 en relacidn con unos elevadores.

LICDA. GUISELLE HIDALGO: Este modelo salid en abril de este afo
v oes de un costo mayor de gue nos habian ofrecido en octubre de
1991, Lo supsra en todo, en capacidad de procesamiento, veloci-
dad, capacidad v crecimiento de disco. En cuanto al crecimiento
a diferentes dispositivos gue podria ser aventualmente de interes
de la UNED sobre todo si esta tecnologia la utilizamos para el
sistema de biblioteca y eventualmente permitiria conectar discos
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compactos v obtro tipo de medios de almacenamiento.

Entonces nos  va a permitir un orecimiento v rendimiento mayor
porgue al ser el procesador mas  poderoso el tiempo dispuesto es
meE o . El costo es mayor pero lo dejan en &1 mismo precio de la
tecnologia anterior. Estdn dando mas capacidad al disco y otra
de las ventajas es que trae la tarjeta v sotfware. For lo tanto
recomniendo gue acepten esta oferta.

3

M.ED. JESUSITA ALVARADO: Entonces con esto se estd mejorando la
oferta de tecnologia vy gue dado el desarrollo vy avance tecnold-
gico no estd previsto —desde 81 punto de vista legal- estas dos
situaciones. Entonces no se estaria  incumplimiendo sino &1
inconveniente gue tiene la Ley es en &l sentido de actualizar a
las condiciones actuales.

LIC. BASTON BALIDRIT: Ya no se estid en &l proceso de licitacidn.
El Reglamento regula aspectos de procedimiento, pero en este caso
como @85 un contrato que se agota pagar vy entregar el equipo, la
Ley no establece ningdn tipo de reglamentacion para lo gue fue el
impacto tecnoldgico 2n nuestro pais. Lo dnico gue existe es un
criterio de la Contraloria avalando cambios de tecnologia, cuando
@l departamento técnico de la institucidn lo recomienda.

La licitacidn va esta publicada vy en firme v no hubo apelaciones
v se puede obligsr a la empresa [BM el eguipo gue se adjudicd.

M.ED, JESUSITA ALYARADD: Don  Rodrigo #Arias me menciond algo
respecto a contratacidn igusd es?

MEA  RODRIGO @ ARIAS: Er primser lugar 8s que esta oferta llegd
directamente a2l Consedo Undversitario v no  fus conocida por la
Comisidn de Licitaciones.  Luego esto se subsand con una reunion
gque se hizo donde se completd el supediente.

Ern relacidn con la adiudicacidn, para gue la oferta de IBM fuera
valida se tendisa gue aceptar una donacidn gue estaban haciendo v
cuando s hizo la oferta no lo estaban donando. Lo gque es cierto
es gque  la oferta de [BHM ez valida en tanto exista la donacidn de
lo contrario no satisface las necesidades de la Universidad.

GR. LIS PAULING VARBASZ: £ La donacidn e algo extra a los re-
quisitos solicitados?

MiEa RODRIGO ARIAD: Eztéan dentro de los requisitos, pero con
estos reguisitos el monto no cubria ese total.

SR, LUIS PAULINGO VARGAS: i Lla  empresa desde el primer momento
decidid donar™ :

LICDA. GUISELLE HIDALGO: Esta donacidn la bizo cuando quedd sola
comn oferente. ‘

LIC. GASTON BAUDRIT» El caso de UNISYS el squipo ofrecido como
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"mremio” no habia sido ofrecido, estaban ofreciendo algo que no
constaba en el expediente. Entonces esto aunado a que habian
otros oferentes que no habian tenido la oportunidad de premiar,
entonces se estaba guebrantando el principio de igualdad. Como
no se le podia tomar en consideracion a UMISYS este ofrecimiento
en detrimento de los demas, aparte de que el momento gque ellos
escogieron para hacerlo fue @l mas inoportuno, porgue fue cuando
el Consejo Universitario tenia en sus manos la decisidn de la

Licitacidn. De ahi gque se interpreto -por parte del Consejo

Universitario— como un intento de soborrno.
Si. LUIS PAULINO VARGAS: En este caso cual es la diferencia.

LIC. GASTON BAUDRIT: La diferencia es que en este caso la empre-
sa =e esperd a que tuvieran la adjudicacidn. Se adjudico a
DATADEC vy lo defendimos. Sin embargo la Contraloria nos impidio
~-por razones gue no comparto—, 1 poder adjudicarle a DATADEC.

Entonces lamentablemente la Universidad se gquedd con un oferente,
porgue una era inapelable, otra no reunia los requisitos, otra la
Contraloria la elimind, otra no porrogo la vigencia de la oferta,
entonces se guedd selo con la IBM. Ahora la IEM nos indicd gque
para N0 Causar mayores perjuicios a la Universidad habian tomado
la decisitdn de reducir el precio, no de ofrecer un SeOuipo nuevo,
como lo ofrecid UNISYS, para ajustarse al presupuesto de la
Institucidn.

En este caseo lo donado estd  contemplado dentro de la oferta
inicial, no &% un equipo adicional, sino gue es el mismo eguipo
s=olo que renuncian a parte del cobro del precio. Aparte de gue

no tienen otro competidor, o sea ya no hay posibilidad de que los
demas pudieran participar.

Fe mi criterio que se actud correctamente, de hecho se hizo la
consulta a un abogado especialista en Contratacién Administrativa
y coincidid con la tesis de que en estos momentos tomar n con-—
sideracitn la oferta que se gstaba haciendo podia ser legalmente
viable siendo que era la unica firma y que no iba a perjudicar a
los demas.

MRA RODRIGO ARIQS: Don Jorge Flores mantiene una posicion un
tanto diferente, en cuanto a interpretacién al cambio gue hace
IEM. 8i bien es cierto IBM ofrecid todo el equipo desde el

principio, el presupuesto gue tenia la Universidad no alcanzaba.

LICDA. BUISELLE HIDALGO: Esta tecnologia se le van a poder mAas
dispositivos en el disco. Se le puede poner otras microcomputa-
doras que no necesariamente de la misma tecnologia.

8i necesita aumentar la capacidad del disco se podria ver gqué
conviene pero  hasta este  momento. Incluso con el ofrecimiento
vertical —que seria dentro de la misma tecnologia- se puede pasar
a otro modelo, un poco -de lo.gue se esta haciendo con &1 As—400,
que estd en modelo B y esta pasando al E porgue £1 crecer en
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disco resulta mas un crecimiento de modelo.

S, LUIS PFAULIND VARGAS: El gus va esté adjudicado guiere decir
que la Contraloria no ha tenido ninguna objeccion.

LIC. BASTON BAUDRIT: Nada nos obliga a aceptar el equipo nuevo.
El Consejo Universitario tiene gue determinar si se cambia la
tecnologia o se mantiene lo que se adjudico. Lo que no se puede
hacer es adjudicar una tecnologia gue no aparece ofrecida en el
expediente, de ahi que se obliga a la firma a que nos ofreciera
cambios tecnolégicos hasta gue estuviera adjudicado.

I.IC. JO8BE 1LUIE TORRES: Al.a UNED pudo haber apelado el fallo de

Sy |

la Contraloria®
LIC. GASTON RAUDRIT: No podia.

LICDA. GUISELLE HIDALGO: Esta oferta no fue conocida por la
Comisidn de Licitaciones, porgue se nos comunicd gque vencia el
plazo para que saliera publicado en La Gaceta. El proveedor tomd
una semana vacacliones entonces no fue posible.

¥ % X
e retiran de la Sala de Spsiones los sefiores Licda. Guiselle
Hidalgo, Jefe Oficina de GSistemas; Lic. Gaston Baudrit, Asesor

LLegal v MBA Rodrigo Arias, Jefe a.i. Oficina de Fresupuesto vy
Finanzas.
¥ ¥ ¥

Se discute ampliamente este asunto y al respecto se toma el
siguiente acuerdo:s

ARTICULO II

Después de escuchadas las explicaciones brindadas por
la Licda. Buiselle Hidalgo y el Lic. Gastdn Baudrit, en
relacién con la Licitacién 64-22 y analizada la docu-
mentaciédn correspondiente, se aprueba la mejora del
Sistema de Automatizaciédn de Oficinas, propuesta por la
Compafia GBM, vy se acepta el modelo 340 de la tecnolo-
gia RISC-6000 en lugar del adjudicado por la UNED (320
H de 1a misma tecnologia). También se acepta la dona—
cidn del software gue consiste en el sistema de Automa-
tizacidn de Oficinas UNIFLEX A0S para 32 usuarios vy el
sistema de ‘Automatizacidn de Frocedimientos Stafware
para 146 ususarios.

Sa levanta la sesidn a las 10415 a

i a la oy T 7=
/é/%/ C(“-r(/t"c_

Dr. Celedonio Ramirez Ramirez
mef . ¥ Rector




